
www.congresocoachingcomercial.com 

PASE VIP 
Certificación en Coaching Comercial 

4º Congreso Internacional de 

Coaching Comercial
Guayaquil - Ecuador, 15-18 mayo 2024 

¡¡Porque vender ha cambiado!! 
Certificación Oficial – Modalidad Presencial 

Programa | Horarios | + Info 

 Dirigido a quienes desean eligen el coaching como opción profesional. Obtén el Diploma de Coach Comercial Certificado.

 Acceso a 4 días de Congreso | 30 Horas Presenciales | Más 120 Horas de prácticas y Casos Reales.

Día 1 Horario: Duración: Actividad 
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3.00 pm  20 min Apertura de Acreditación y Registro: 

3.30pm a 4.00 pm 20 min 000 

SALUDOS DE INSTALACIÓN: 
- Directivos Cámara Internacional de Empresarios de Barcelona …………………………… (5 min)  
- Autoridades de Promoción Económica de Guayaquil: …………………………………………. (5 min)  
- delegados de Asociaciones Internacionales de Coaching e Ecuador ICF – IAC ……. (5 min) 

4.20 pm a 4.50 pm  30 min 001 

GANANCIAS ELEVADAS, EQUIPOS MOTIVADOS: 
Claves de Coaching Comercial Sostenible. 
Ponente: JAVIER CASTILLO JURADO 
Experto directivo en Marketing y Ventas 

4.50 pm a 5.50 pm 60 min 002 

CONVERSATORIO: BUENAS PRACTICAS PARA EMPODERAMIENTO DE FUERZA DE 
VENTAS 
Participan: vicepresidentes y directores Comerciales de 4 Grandes Compañías de Guayaquil.  
Modera:  Gloria Pérez Cáceres – Colombia –  
Regional Manager para Latinoamérica – Coaching Comercial CIE Barcelona 

5.50 pm a 6.20 pm  30 min Foto  – Descanso Networking – Business Corner Auspiciantes 

6.20 pm a 7.00 pm 40 min 003 
TEST CIREXCO: LAS COMPETENCIAS COMERCIALES SI SE PUEDEN MEDIR 
Ponentes: Rodrigo – Ricardo Henríquez - Ecuador 
Co – directores Software TEST CIREXCO – Cámara de Empresarios de Barcelona 

7.00 pm a 7.40 pm 40 min 004 

LA EXCELENCIA COMERCIAL, MOTOR DE BUENOS RESULTADOS EN EL VENDEDOR 
Ponente: German De Cicco – Argentina –  
Directivo de Ventas Industria Farmacéutica por más de 30 años 

7.40 pm a 8.30 pm  50 min 006 

LA PROPUESTA DE VALOR EN EL EJERCICIO DE VENDER 
Ponente:  Guillermo Largo – Colombia –  
Experto consultor en Talento Comercial – Más de 10.000 horas como entrenador de ventas  
Fundador del Programa Coaching Comercial CIE Barcelona - 2012  

8.30 pm a 8.50 pm  20 min 007 

RECONOCIMIENTOS DEL PROGRAMA – PREMIACIÓN FUERZA DE VENTAS 
Modera: Juan Angel Narvaez – España –  
Secretario Gral. Cámara Internacional de Empresarios – Master Coach Comercial  
Fundador del Programa Coaching Comercial CIE Barcelona - 2012  

8.50 pm a 9.00 pm 10 min 008 
CLAUSURA PLENARIA 
Entrega de Certificados de Asistencia  

Día 2 Horario: Duración Cód. Actividad 
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2.00 pm a 3.30pm 90 min 

009 

Módulo 1:  

Los Retos de la Venta de hoy y cómo afrontarlos con Coaching Comercial 
Introducción al Coaching de Ventas para expandir el talento de la fuerza de ventas 

3.30pm a 4.30pm 90 min 

4.30 pm a 5.00pm 30 min Descanso 

5.00pm a 6.00pm 60 min 

010 
Módulo 2:  

El Coaching Comercial como Metodología avanzada para la fuerza comercial. 

6.00pm a 7.00pm 60 min 

7.00pm 5 min Clausura Día 2 
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Día 3 Horario: Duración Cód Actividad 
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8.30am a 9.30am 60 min 013 

Módulo 4: 

Recursos Neuro lingüístico para las ventas de hoy 
9.30am a 10.30am 60 min 

10.30am a 11.00am 30 min Descanso - Café 

11.00am a 12.00m 60 min 011 
Módulo 5: 

La persona del Coach Comercial. 
12.00m a 1.00pm 60 min 012 

1.00pm a 2.00pm 60 min Almuerzo Networking 

2.00pm a 3.30pm 90 min 013 
Módulo 6: 

El Modelo Conversacional de Ventas, aplicaciones para Negociación y Cierre. 

3.30pm a 5.00pm 90 min 014 Módulo 7: 

Transformación Comercial o Modelo C.I.R.A de expansión del talento de ventas. 

5.00pm 5 min Clausura Día 3 

Día 4 Horario: Duración Cód. Actividad 
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8.30am a 9.30am 60 min 

015 
Módulo 8: 

Herramientas que provee el Coaching Comercial puestas en prácticas 

9.30am a 10.30am 60 min 

10.30am a 11.00am 30 min 012 Descanso 

11.00am a 12.00m 60 min 

016 

Módulo 9:  

Plan de Acción Comercial desde la Base del Coaching de Ventas 

12.00m a 1.00pm 60 min 

1.00pm 5 min Clausura Certificación. 
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VALIDEZ DE TU DIPLOMA 

 El Diploma que te acredita como Coach Comercial Certificado tiene reconocimiento
internacional en más de 22 países, incluidos España y América Latina.

 Desde 2012 han pasado más de 1500 Directivos en Ventas que califican la
certificación como Muy Recomendable

 La Carga Académica de 150 horas de la certificación equivalente a Diplomado Oficial
en España y Latinoamérica.

 CIE Barcelona, única entidad certificadora, reconocida internacionalmente como la
organización rectora en materia de Coaching Comercial

 Para la expedición del DIPLOMA DE COACH COMERCIAL CERTIFICADO debes
enviar el Cuaderno de Ejercicios desarrollado, hacer 3 sesiones con el coach tutor y
los 3 casos reales en los 5 meses siguientes al congreso.

 El diploma se envía por correo postal a tu domicilio.

INFORMACIÓN RELEVANTE SOBRE TU CERTIFICACIÓN

OTROS BENEFICIOS 

- Se expide Certificado de Asistencia al Congreso.

- Consulta política de becas, y descuentos para grupos y por pagos anticipados.

CON ESTE PASE PODRÁS 

 Convertirte en Coach Comercial Certificado de la Cámara Internacional de Empresarios de Barcelona al acabar las 150 horas de la Certificación:

 Certificarte en un tiempo estimado de entre 4 y 6 meses.

 Asistir a las Sesión Plenaria con todos sus contenidos. Conversatorio y Ponencias Centrales del Congreso.

 Recibirás las bases de la Parte a Distancia - 120 Horas - a desarrollar en un periodo promedio de 4 a 6 meses

 Tendrás las Guías para Tres Casos Reales en los que practicarás lo aprendido

 Te programaran las Tutorías de Supervisión vía Zoom.

 Recibe tu Diploma de Coach Comercial Certificado en tu domicilio postal.

 Forma parte del selecto grupo de nuevos Coaches de ventas.

 Horarios ajustados y compatibilizados con tu agenda laboral.

Coaching Comercial CIE Barcelona 
Gran Vía de Les Corts Catalanes 617, Principal 08007 Barcelona 

WhatsApp corporativo +34 633 653 224 
www.coachingcomercial.com – coaching.comercial@ciebarcelona.com 

@coachingcialcie 

Cámara Internacional de Empresarios de Barcelona 
Desde Mayo de 2000 – Generando Cambios Positivos 

Gran Vía de Les Corts Catalanes 617, Principal 08007 Barcelona 
www.ciebarcelona.com  – info@ciebarcelona.com 

@ciebarcelona 
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